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Come generare e gestire, attraverso 
Internet, contatti convertibili in vendite 

L'argomento del convegno che si terrÃ  nel contesto di DM Expo

FieramilanoCity - piazzale Carlo Magno, 1 
Milano
Email: sperfetti@eoipso.it
Telefono: 3469488777

14/05/2010 

Come trasformare una mail in un nuovo cliente: Ã¨ l'argomento del convegno 
organizzato da Siseco in collaborazione con Interconsult che si terrÃ  nel 
contesto di DM Expo, la prima fiera in Italia dedicata esclusivamente alla 
comunicazione diretta, che si svolgerÃ  dal 12 al 14 maggio a Fieramilanocity a 
Milano.

Durante il convegno "Come generare e gestire, attraverso Internet, contatti 
convertibili in vendite", che si terrÃ  venerdÃ¬ 14 maggio alle ore 11.30, Siseco 
e Interconsult metteranno a fuoco i modi in cui trasformare una campagna di e-
mail marketing in nuovi clienti. La collaborazione tra Siseco e Interconsult 
consente di integrare direttamente nel CRM i nuovi contatti che si generano 
grazie all'e-mail marketing. Grazie all'integrazione con b.com, CRM di Siseco, 
viene direttamente inserito nei processi marketing dell'azienda, che puÃ² 
quindi relazionarsi al meglio con il nuovo contatto per ulteriori azioni mirate.

 Maggiori informazioni sull'evento 

Organizzatore: Siseco - Interconsult 

Tipologia: Convegno Lingua: Italiano 
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Scopri come, grazie ad Oracle Grid 
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Sfruttare in modo efficace 
le risorse hardware 
aziendali e potenziare i 
servizi ai clienti. Grid 
computing e SOA a portata 
di mouse.  

Scopri come scegliere 
servizi di comunicazione 
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esercizi commerciali, uffici 
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Toshiba Tecra A11: notebook per 
lâ€™utenza affari dalle specifiche 
avanzate
mercoledÃ¬ 12 maggio 2010 ore 9.00

Successo per la nuova beta di Google 
Chrome 5: i punti di forza
mercoledÃ¬ 12 maggio 2010 ore 9.00

e-Commerce: con Criteo, lâ€™utente 
torna e compra
martedÃ¬ 11 maggio 2010 ore 15.40
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